
案例|业绩涨幅 50%？！看这家企业如何借力使力，打赢提质增效攻

坚战！

随着中国经济的飞速发展，国民受教育程度的大大提升，国民法律意识开始觉醒。法

治观念深入人心，维权意识越来越强，越来越多的人开始懂得通过法律来维护自我权利。

在此过程中，大量客源被堆积起来，企业对接速度跟不上客户涌入的速度，面对客源

重叠、客户信息混乱，不少企业束手无策，工作效率的大幅缩减，也导致客户大量流失。

为解决客源重叠、客户管理混乱的根本难题，安徽律云法律咨询有限公司率先行动，找到

励销云，希望借助 AI，实现智能化【筛客+管客】，提升营收效能。

安徽律云法律咨询有限公司

安徽律云法律咨询有限公司成立于 2020 年 11 月。业务范围囊括：法律咨询（不包括律

师事务所业务）；企业管理咨询；第二类增值电信业务中的呼叫中心业务和信息服务业务

（不含固定网电话服务和互联网信息服务）等，致力于为客户提供优质、高效、专业的法

律服务。

核心痛点
线索重复且杂乱+筛客耗时耗力+成交转化低

客源持续缩水，业绩增长乏力

对于企业而言，有大量的线索本来是好事，但线索杂乱，就无形中拉低了大家的工作效率。

安徽律云法律咨询有限公司便是如此。律云有可观的客户线索量，但成交比例却并不乐观。

我们进一步跟踪发现，原来律云的销售们花费大量时间用来筛选数据，导致销售业务开展

缓慢，意向客户跟进不及时，造成大批客户流失。

要想解决问题根本，还得从客户意向度出发，通过高效筛客来撇弃无效号码、重复号码，

在较短的时间内锁定有效的意向客户，及时跟进，从而完成成交转化。

励销云解决方案
【AI 机器人+CRM】双管齐下

打赢提质增效攻坚战



为帮助律云解决“线索杂乱、筛客耗时耗力”的根本难题，励销云专业营销顾问建议律云

负责人启用励销电话机器人和 CRM 智能管客系统，释放人力，实现提质增效。

AI 机器人助力，筛客省时省力
核心功能一：号码管理

针对线索杂乱，励销云机器人-号码管理功能，能够很好的帮助销售人员做好客户信息管理，

功能支持增减客户信息（单个/批量导入）、设置客户标签（意向度、归属地等），清晰有序，

真正帮助销售告别杂乱无章。

核心功能二：话术管理

面对机器人，律云的负责人多少有些疑虑：

在特定营销场景下，机器人的话术管用吗？

对于客户的刁钻提问，机器人如何接招？

……

对此，励销云机器人-市场话术板块，很好的打消了律云负责人的疑虑。该板块囊括的所有

话术都是励销云精英销售成功实践，以及话术专家精心打磨，适用于不同的业务场景，用

户可直接复制使用。

如果用户想要自行调整，可以选择话术市场中合适的话术，点击【复制话术】，将【话术市

场】的现有话术到自己的【话术管理】。最终，律云在专业客服的指导下，将话术有效整合，

形成了一套专属于自己企业的营销话术利器。



励销电话机器人凭借高级销售话术，迅速判断该客户的成交意向，并做好标签，等到通话

结束，以微信的形式推送给相关销售，由销售及时跟进，大大降低客户流失。

CRM 加持，为成交持续助力

专业营销顾问建议律云负责人将 excel 表格中的线索添加至 CRM【客户】模块。它支持

增减客户信息（单个/批量导入）、客户查重等功能，能够帮助销售自动去重、做好客户的

标签与归类，进一步加速销售对于潜客的跟进工作，帮助企业销售有效挖掘商机。

通过 AI 机器人的初筛，大大释放人力，再加上智能 CRM 系统加持，有效跟进意向客户，

商机不再流失，律云业绩营收实现质的提升。

成效展示

律云负责人向我们反馈，通过启用励销电话机器人和 CRM，筛客时长大大缩减，人力成本

损耗大幅缩减。

从筛客效率上来看，每筛选到 1 个意向客户的时间由原来的 2 天缩减至 1 天，意向客户

开发速度变快，业绩涨幅达到了 50%。从后台数据走势来看，律云公司在励销云两大产品

的加持下，月成交客户将持续攀升。



客户有话说：

励销云智能系统能够很好的协助销售快速锁定意向客户，大大的缩减了时间、精力，提升

效果明显。另外，售后服务的响应性也很不错，真正做到有求必应，如果你也面临筛客难

题，一定要找他们！强烈推荐！




